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Shoduji se Martina a Michal Rosovi — sympati¢ti mladi manzelé architekti.
On navrhuje krasné domy, ona krasné interiéry — skvéle se doplnuji

a investofri si toho vSimaji, proto ze své zakladny v Trutnové pomalu ale
jisté rozSifuji svoji plisobnost po celé republice.

Text: Ondrej Krej¢i  Foto: Ing. Petr Kostél

Pred paér tydny jste se vratili z veletrhu Salone del Mobile

v Milané - designérské udalosti roku...

Martina: Ano, Salone del Mobile je ze svétového méritka asi
mozna nejvyznamnéjsi veletrh v oblasti nabytku a designu obec-
né. Ale nejde jen o produkty vystavené v showroomech, v dobé
konani veletrhu se Milan proméni v kreativni prostiedi, poradaji
se ruzné doprovodné akce, coZ je nepochybné pridana hodnota.
Jaké jsou novinky ve svété designu? Ceka nas letos &i pFisti rok
néjaka revoluce?

Martina: Uréité v interiérech nenastava revoluce, zakladni
myslenky zistavaji, méni se spiSe detaily. Expozice se ale nes-
ly na vIné kvalitniho zpracovani a téch nejlepSich materiald,
Casto pouzitych v novém kontextu.

Napfiiklad?

Martina: Kov a kamen na nabytku, coz je prvek, ktery se moc
¢asto neobjevuje. Nebo vyuziti kiize, rovnéz na nabytku — ale
ne na sedacich soupravach, jak jsme zvykli, ale napiiklad
na dveftich skiini nebo jako potah polic...
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Michal: Jako solitéry jsou v médé konferencni kusy z velkého
kusu kamene, dreva, naprosty rustikalni protiklad jednodu-
chym linifm nabytku.

Porad jesté ,jedeme” na viné minimalismu, nebo designéfi
zatinaji trochu vice zdobit?

Martina: Hravy design nebyl tolik k vidéni, spiSe se expozice
nesly v duchu jednouché nadc¢asovosti. Mozna je to dano do-
znivajici krizi nebo je prosté jen tendence takova, Ze klienti si
preji spiSe investici, ktera jim vydrzi deset, dvacet let... Vzory
se objevuji malo, barvy jsou neutralni, sem tam se jako dopl-
nék pouziva zZlutozelend, pripadné odstiny Sedozelené, modré.
Zdobnosti je nepochybné dokonalé remeslné zpracovani, ni-
koliv okazalost nebo kriklavé prvky.

uZ pomérné kosmopolitni, coZ se musi projevovat ve vkusu

a informovanosti klienti...

Martina: Uréité tam vnimame posun k lepsimu, Cesi zacali
hodné cestovat, seznamuji se s trendy v zahranic¢i, dokaZou
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dobr'e porovnat pomér kvality a ceny, coz prospiva i ¢eskému trhu,
ktery musi tyto aspekty zohlednovat, vznika zdrava konkurence.
Michal: Ale i tak se porad docela ¢asto setkdvame s ndzory na archi-
tekturu, které nas nemile prekvapi...

Jakeé to jsou?

Michal: Tieba pokud chcete postavit moderni rodinny dim v hor-
ské oblasti, narazite na negativni reakce. Lidé sice cestuji do Itdlie,
Rakouska, Francie, kde berou moderni alpské stavby naprosto samo-
ziejmé, ale u nas je nechtéji — véri, Ze se sem prosté nehodi.

Miuvite o klientech nebo o tfednicich?

Michal: Nejde ani tak o uredniky, ale spiSe o sousedy a zastupitele
malych obci. Klienti, ktefi za nami prijdou, uz obvykle ze seznamu
referenci védi, jaky dim od nas priblizné mohou oc¢ekavat.

Martina: Zv1astni je, Ze kdyZz nékdo postavi dim v tyrolském stylu
na upati Krkono$, ktery se do této lokality skute¢né nehodi, je na-
prosto mimo kontext, nikomu to nevadi...

Michal: Pritom napiiklad rozdilné sklony stiech u alpskych domu
a domu v nasich horskych oblastech jsou dané napiiklad sméry vé-
trd, které se ruzni, materialem stiesnich krytin z mistnich zdroju, atd.

Pojdme jesté chvilku zpatky k interiérim. Obcas mi pfijde, Ze nové
interiéry jsou sice dokonale navrZené, ale chybi jim jednak ttulnost,
jednak vtip. VSechny jsou krasné, ale nudné stejné...

Martina: Je to dané tim, Ze dost velka ¢ast klientd nem4 o interié-
ru jasnou predstavu, respektive nemd predstavu o svych pranich.

64 DUM&ZAHRADA

-

Diim v Cerveném Kostelci je navrien v jiznim svahu
s pristupem z téZe strany. Vyhled je vSak predevsim
na severni strané pozemku. ResSeni domu spojuje oboji.

Lidé vétsinou neznaji svij styl, predpokladaji, Ze architekt ,to néjak
navrhne“... Ob¢as mam i pocit, Ze se lidé jakoby stydi fict svoje sku-
tec¢nd prani, Ze se prilis nechdvaji unést vétsinou.

Co je horSi pripad - kdyz klient pfedstavu nema, nebo kdyZz ma piedstavu
pfili$ presnou? Respektive, co je idedl?

Martina: Nejhorsi pripad podle mé je, kdyz je zadani predefinova-
né a klienti na ném nekompromisné trvaji. Jsme radi, kdyz ma klient
néjakou predstavu, ale potfebujeme také trochu prostoru pro tviréi
proces navrhovandi.

Michal: Kdyz prijde klient a ma v ruce nakresleny ptudorys svého bu-
douciho domu, nepoznam, co je pro né&j opravdu duilezité a co mu jen
néjak vyslo... Jestli si opravdu preje takovy a takovy tvar mistnosti,
jejich propojeni... Je pro mé snazsi si s klientem zadani projit, poznat
jeho zptisob uvazovani a styl jeho zZivota.

Jaka je tedy idealni forma zadani?

Michal: Rikdm klientiim, aby nam sepsali body, které jsou pro néj
opravdu dulezité. Napiiklad bydleni v jedné drovni, obytny prostor
jako jeden celek, nebo naopak s oddélenou kuchyni, atd. Samozrejmé
se klienta ptame, zjistujeme specifika jeho Zivota, kterd se promit-
nou v navrhu jeho domu. Pokud klient neumi na nékteré otazky hned
odpovédét, sejdeme se znovu... Zadani stavby je dulezity bod jejtho
vzniku a je dilezité spravné ho definovat spole¢né s klientem.

Casto slysim, Ze jen vytvoFeni studie trvd mésice, klidné pres rok...
Jako potencidlniho klienta by mé to trochu désilo...
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Rekreatni dim v Peci pod Snézkou
je navrZen ve strmém severnim
svahu s vyhledem na Studniéni

horu a Obffi diil. Uspofadani domu
je navrzeno tak, aby byl tento
exkluzivni vyhled maximalné vyuzity
a zaroveii aby se do interiéru
dostalo co nejvice svétla.

Stavajici kamenné staveni v Hofickach
je doplnéno soudobou pristavbou
v misté piivodni stodoly

Vysoka mez, ktera oddéluje pozem
od prijezdové komunikace je vyt

,KDYZ PRIJDE KLIENT A MA V RUCE NAKRESLENY PUDORYS
SVEHO BUDOUCIHO DOMU, NEPOZNAM, GO JE PRO NEJ OPRAVDU

DULEZITE A CO MU JEN NEJAK VYSLO...“

Michal: To jsou opravdu vyjimky, trochu extrém. Takovy prutah na-
stane, kdyz se klient rozhodné v prubéhu pro néjakou naprosto za-
sadni zménu, pifipadné se zcela zméni jeho Zivotni podminky, at uz
finan¢né nebo z rodinného hlediska. Kazdopadné bézné dokoncime
studii béhem ¢tyt az Sesti schiizek, coz odpovida asi dvéma mésictim.
Ale mame spoustu studif, které vznikly i rychleji. Je to o tom, jak si
s klientem sednete a jak se trefite do jeho vkusu..

Na zakladé ¢eho zakaznici pfichazeji? Najdou si vas na internetu? Neho
pies reference?

Martina: Klienti vétSinou peclivé hledaji informace o ateliérech,
takze uz napiiklad z internetu nebo z ¢asopisi védi, jaky dim od nas
mohou oc¢ekavat. Nicméné i osobni reference jsou pro nas nesmirné
dilezité. Pravé diky nim ukazujeme, Ze projekt neni jen o krase, ale
i o kvalité provedeni a Ze jsme schopni kvalitni provedeni stavby
navrhnout i ohlidat.

Pracujete pouze v okoli Trutnova?

Michal: Uz ne, portfolio klientii se rozrist4, za coz jsme velmi radi.
Mame nové projekty v Pardubicich, v Praze, u Berouna a dalsi
pribyvaji.

Martina: Myslim, Ze je ddlezité, aby se architekt dostal do jiného pro-
stredi a ziskal nové podnéty.

VétSinu vaseho portfolia tvofi rodinné domy?
Michal: Mame za sebou i vétsi realizace, ale rodinné domy prevladaji
—je to hodné o tom, jak mame nastaveny styl prace. Chceme se porad

potkavat s klientem, ¢erpat z néj inspiraci, projektim se osobné vé-
novat. Nebranime se dal$im vétsim zakazkam, ale nikdy bychom ne-
chtéli prijit o osobni kontakt s investorem, coz je napriklad u statnich
zakazek problém. Délali jsme napiiklad navrh kina v Semilech, kde
byl moc fajn starosta, ktery si projekt vzal za své a diky tomu to byla
velice prijemna spoluprace. VétSinou dostaneme ramcové zadani,
rozpocet a tim spoluprace kon¢i. Tenhle pristup nas priliS nenaplnuje.

Architekti si ¢asto stézuji na to, Ze lidé prili§ nechtéji investovat

do komplexnich sluZeh, Ze maji tendenci i projektovou dokumentaci
,rozkouskovat“ na jakési subdodavky, a tim usetfit...

Michal: Tendence jsou, ale daii se nam je odrazet. Vétsina klienttu
pochopi, Ze nase komplexni sluzby jim usetii cas. I tak se projektu
domu musi pomérné dost vénovat a shanét k tomu dalsi projektan-

ty, na dil¢i ¢asti projektové dokumentace, se ukazuje jako naprosto
neefektivni a hlavné to s sebou nese velké riziko chyb.

Zajistite pro klienty i takové nalezitosti, jako je vyfizeni stavebniho
povoleni, resp. tizemniho souhlasu a pfipadné dalSich administrativnich
tikoni nutnych ke stavhé domu. Pfeci jen stavebni zakon neni pravé
jednoduché poéteni...

Michal: Samoziejmé. Stavebni zdkon je naro¢ny a nedokonaly, s tro-
chou nadsazky, nez ho prectete, znovu se zméni... Mame spolupra-
ci postavenou tak, Ze zpracujeme studii, klient podepiSe plnou moc
a my za néj vyridime tzemni fizeni, stavebni povoleni pokud je po-
tfeba, nasleduje provadéci dokumentace s vykazem vymeér, aby mohl
udélat poptavku stavebnich firem.
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Rodinny dim navrZeny na Kvicale je komponovan s ohledem na vyhled
na panorama KrkonoS. Kompozice dvou barevné odliSnych ¢asti domu je doplnéna
samostatné stojici garazi. Vpravo interiér domu.

Z toho logicky plyne, Ze architekt se s cenou projektu nikdy nemiize
dostat na uroveii typového projektu...

Michal: Nemtze, protoze chcete-li vSechny tyto véci, o kterych mlu-
vime, navrhnout individualné, nevezmete si z minulého projektu nic.
Zacinate od nuly. Klient ziskava unikat-
ni dim, kvalitni sluzbu a ty logicky stoji
cenové vySe, nez opakované projekty,
na druhou stranu rozdil neni zas tak pro-
pastny a minimalné pro nékteré staveb-
ni situace povazuji individualni projekt
za nutnost, viz domy ve svazich.
Martina: Mame vyzkousSené i to, Ze kdo
usetii napriklad na provadécim projek-
tu, prijde prirealizaci domu o vic penéz,
nez kolik by ho stal kvalitni provadéci
projekt. Dojde totiz na chyby, predélavky, kompromisy... Stavba
domu vas ¢asto stavi pied rozhodnuti na misté, a pokud se nemuze-
te oprit o kvalitni projekt, musite pocitat s navySenim ceny stavby
minimalné o jednotky procent.

Michal: U typovych projekti je rovnéz jejich cena vypocitavana ze za-
kladniho provedeni, takze je i cena realizace trochu zavadéjici. Pocita
se s topenim radidtory, ne podlahovkou, okna jsou plastova, dlazby
do 400 korun za metr... Nechci typové projekty néjak odsuzovat, ale
na jejich problematiku je nutné podivat se z nékolika dhli.

Zmeénila krize pfistup investori z hlediska navratnosti financi
vynaloZenych na stavbu domu?
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LOBGAS MAM | POCIT, ZE
SE LIDE JAKOBY STYDI RICT
SVOJE SKUTECNA PRANI
ZE SE PRILIS NECHAVAJ]
UNEST VETSINOU.*

Martina: Ano, setkali jsme se s pozadavkem, Ze dam by mél stat ma-
ximalné tolik a tolik, protoze za vyssi cenu se piipadné neda prodat.
Michal: Rekl bych, Ze je to tak pil na pil. Ze polovina lidi je ochotnd jit
i do véci, které se ziejmé Cisté z pohledu penéz nevrati. Druha polovina
to ma naopak — i za cenu, Ze nékde bude
muset slevit v komfortu. Kazdopadné je
fakt, ze v Praze dim za dvacet miliont
neni nic neobvyklého, v Trutnové byste
ho prodal tézko. Klienti si za¢inaji uvédo-
movat i tyto zakonitosti realitniho trhu.

Co kdyzZ klient pfeceni své mozZnosti

a navrZeny diim je pro néj drahy

- kde se takzvané osekava?

Michal: Jak kdy. Nesahdame do véci, které
nejdou nahradit — obvodové zdivo, izolace, atd. SpiSe se snazime zre-
dukovat zadani; vétsina lidi si preje pokoj pro hosty s koupelnou, ale
v realu u nich pak navstéva prespi dvakrat do roka. I kdyby navstéve
zaplatili nejlepsi hotel ve mésté, naklady na stavbu hostinského posto-
je to neprevysi. Takze se snazime jit predevsim touto cestou, nez aby-
chom sniZovali kvalitu materialti nebo jejich montazZe nebo provedeni.

Nelze se nezeptat - co vy a pasivni/nulové domy? Stavite se na stranu
piznivcii nebo ,,odmitaéi“?

Michal: Kdyz navrhujeme dium a neni u néj extra pozadavek naprii-
klad praveé pro pasivni standard, spadaji nase navrhy do energetické
kategorie B nebo B+, coz mé prijde jako rozumna cesta. Musite vzit



Rodinny dim, navrZeny na okraji horské obce,
je resen jako moderni roubena stavba z cedrového dieva

JAK SE VIDI ONI SAMI
ROSA — ARCHITEKT

Jsme architektonickd a projekéni kanceldr, ktera
nabizi sluzby v oblasti vystavby. Siroky okruh
spolehlivych a osvédcenych spolupracovniki
nam umozriuje stavét projektovy tym podle
velikosti zakazky. Tak jsme schopni efektivné
feSit velké i malé projekty.

V nasi préci je nejd(leZitéj$i komunikace
s klientem. Pochopeni jeho potfeb a prani.
U kazdého domu hleddme soulad zadani
s mistem a pretvafime je v architekturu.
. V navrhu vZdy postupujeme zevnitt ven — diim
B Y WO, B je uréen predevsim k bydleni a klient se v ném
musi dobre citit, snadno pohybovat a orientovat.
www.rosa-architekt.cz
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MYSLIM, ZE JE DULEZITE, ABY SE ARCHITEKT DOSTAL
DO JINEHO PROSTREDI A ZISKAL NOVE PODNETY.*

Klienta do pasivnich domt nepiemlouvame. Bydleni v pasivnim domé

v potaz velikost domu — kdyz stavite maly dim, mize vam naklady
na dosazeni pasivniho standardu pokryt dotace z programu Nov4 ze-
lend usporam, tedy 550 000 korun. Naro¢néjsi je to u velkého domu.
Martina: Pasivni bydleni je i o urcité filozofii bydleni.

Michal: Souhlasim, asi je nerozumné snazit se dosahovat pasivniho
standardu u vily s obrovskou halou, Sesti loZznicemi, garaZemi... Navrh
pasivniho domu je komplexni, musi jit v ruku v ruce rada aspektu.

si vyzada urdity styl Zivota, vezme si svoji ,,obét“. A pokud klient neni
o filozofii takového bydleni presvédcéeny, nebude v pasivnim domé
Stastny. Treba krb — v pasivnim domé skoro nefeSitelny problém...
Respektive jde to, ale za cenu vysokych nakladi. Nebo garaz umisténa
v hmoté domu - jde to, ale zase za cenu vicenakladu. Klient si pak musi
rozhodnout, co je pro néj vétsim piinosem, upiimneé si odpovédét. W
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